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II SEMANA DA ADMINISTRAÇÃO DO IPTAN

“O Empreendedor no Século XXI”

INTRODUÇÃO

A economia globalizada e os avanços tecnológicos fazem com que os profissionais de Administração estejam sempre no centro das atenções. O administrador tem papel imprescindível dentro de uma organização, seja ela pública ou privada, haja vista sua visão estratégica e gerencial. Com isso, após o grande sucesso de público e crítica da I SEMAD em 2010, é pensando em discutir o futuro destes profissionais e os desafios de sua formação que será realizado entre os dias 23 e 27 de maio de 2011 a II Semana de Administração do IPTAN, a qual será composta por palestras, oficinas, mini-cursos e uma mesa redonda com temas essenciais na formação do Administrador.

OBJETIVOS

São objetivos da II Semana de Administração do IPTAN:

Geral:

Reunir acadêmicos, professores, profissionais da Administração e pessoas da comunidade externa com interesse na área, com o intuito de discutir os desafios do mercado de trabalho e as novas competências que estão sendo exigidas do administrador no século XXI.

Específicos:

- Promover uma maior relação entre acadêmicos do curso de Administração, com a finalidade de potencializar o intercâmbio cultural entre os mesmos;

- Discutir com empresários da cidade e região quais as exigências do mercado de trabalho para o profissional de Administração;

- Discutir como as novas tendências da área estão sendo abordadas dentro do curso de Administração do IPTAN, visando a revisão de conceitos para a utilização e o aperfeiçoamento dos egressos, possibilitando assim uma melhor atuação no mercado de trabalho.

PÚBLICO-ALVO

Acadêmicos e docentes dos cursos superiores de Administração do IPTAN e da UNIPAC, do curso técnico em Administração do CENEP-IPTAN, estudantes da UFSJ, pesquisadores, administradores de empresas e pessoas da comunidade externa com interesse na área em questão.

PROGRAMAÇÃO

Dia 23/05/2011 (Segunda-Feira)

	19 h às 19:15 horas
	Cerimônia de Abertura

	19:15 h às 20:45 horas


	Palestra Magna: GESTÃO, CENÁRIOS E OPORTUNIDADES

	Local: Teatro Municipal
	Palestrante: Cristiano Lopes (Consultor de Empresas e Palestrante Profissional)



	
	Considerado um dos maiores palestrantes do país, Cristiano Lopes aborda em suas palestras conteúdos transversais e assuntos ligados as análises dos cenários do mercado, ao estudo de evolução dos modelos de gestão no mundo e a necessidade primordial da MUDANÇA, da TRANSFORMAÇÃO imediata diante do novos paradigmas. Inseridos num cenário de HIPERcompetição, os gestores e os players necessitam estar preparados para propor ESTRATÉGIAS, desenhar POSICIONAMENTOS, implementar CRIATIVAÇÃO, desenvolver TALENTOS, criar ENGAGEMENT e reinventar seu espírito EMPREENDEDOR. Cristiano já ministrou mais de 700 palestras em todo o país para diversas empresas e órgãos públicos.


Dia 24/05/2011 (Terça-Feira)

	14 h às 18 horas
	Oficina/SEBRAE: COMO ELABORAR UM PLANO DE NEGÓCIOS



	Local: Anfiteatro do IPTAN
	Ministrante: Antônio Augusto Abreu (Consultor do SEBRAE/MG) 



	Número de vagas: 25


	Plano de negócios (do inglês Business Plan) é um documento que especifica, em linguagem escrita, um negócio que se quer iniciar ou que já está iniciado. Geralmente é escrito por empreendedores, quando há intenção de se iniciar um negócio, mas também pode ser utilizado como ferramenta de marketing interno e gestão. Reúne informações tabulares e escritas de como o negócio é ou deverá ser.


	19 h às 20:40 horas


	Palestra: EMPREENDEDORISMO RUMO AO PRÓPRIO NEGÓCIO



	Local: Anfiteatro do IPTAN
	Palestrante: Antônio Augusto Abreu (Consultor do SEBRAE/MG) 

	
	A palestra orienta na implantação e no desenvolvimento de seu negócio de forma estratégica e inovadora., mostrando os melhores caminhos para os futuros empreendedores. Visa ainda apresentar os principais aspectos a serem considerados para a atuação em negócios.


MESA REDONDA

	21 h às 22 horas
	Tema: SER EMPREENDEDOR EM SÃO JOÃO DEL REI E REGIÃO: DIFICULDADES E OPORTUNIDADES

	Local: Anfiteatro do IPTAN
	Márcio Lobosque Senna Neves – professor de Gestão de Pessoas e mediador da mesa redonda.

	
	An  André Luiz Rozzetto  – proprietário da Ducar Veículos.

	
	Bezamat de Souza Neto – Professor Adjunto do DECAC/ UFSJ e um dos maiores especialistas no ensino do Empreendedorismo no país 

	
	Eduardo Bergo - proprietário do Supermercado Bergão.

	
	Maria Luiza Sartório - proprietária do Viveiro Esteio Produção de Mudas

	
	Henrique Moura Ferreira – graduando do 7º período em Administração pela FUPAC/ São João del Rei e ex-proprietário do Bar Ganisha. 


Dia 25/05/2011 (Quarta-Feira)

	14 h às 18 horas
	Oficina/SEBRAE: COMO ELABORAR UM PLANO DE MARKETING



	Local: Anfiteatro do IPTAN
	Ministrante: Antônio Augusto Abreu (Consultor do SEBRAE/MG) 



	Número de vagas: 25


	Um plano de marketing identifica as oportunidades que podem gerar bons resultados para a organização, mostrando como penetrar com sucesso para obter as posições desejadas nos mercados. Ele estabelece objetivos, metas e estratégias do composto de marketing em sintonia com o plano estratégico geral da empresa. Ele ajuda os membros do departamento de marketing a reconhecer onde seus esforços devem estar concentrados e a observar e tirar o melhor proveito das oportunidades no mercado.


	19 h às 20:40 horas


	Palestra: ORIENTAÇÃO PROFISSIONAL



	Local: Anfiteatro do IPTAN
	Palestrante: Fabrício Schinniger Vargas (Consultor de Gestão de Pessoas, Auditor Interno ISO 9000 e Palestrante do SENAC/MG)

	
	Escolher uma profissão não é uma tarefa fácil. A tomada de decisão é sempre cercada de dúvidas, emoções e influências. Nessa hora, você precisa pesar cada opinião, desejo e vocação para fazer a escolha certa. Você sabia que somente ¼ das pessoas que escolhem uma profissão irão realmente trabalhar naquilo que escolheram, outros ¾ vão escolher outros caminhos profissionais? Com isso, através desta palestra sobre Orientação Profissional busca-se levar jovens e adultos a um processo de amadurecimento para uma boa e segura escolha profissional.


	21 h às 22:20 horas


	Mini-curso: COMUNICAÇÃO VISUAL PARA PROFISSIONAIS DE MARKETING



	Local: Áudio Visual III


	Ministrante: Luciana Castello da Costa Leme Walther (Doutoranda em Administração pela CopPead/ UFRJ)

	
	Comunicação Visual é a transmissão e recepção de uma mensagem através do sentido da visão.
A propaganda é um bom exemplo de comunicação visual: o vendedor do produto o apresenta aos seus olhos através de textos escritos ou figuras dispostos em cartazes, out-doors, no seu computador, celular, televisão. Se você faz a leitura destes elementos você estabeleceu a comunicação visual.


Dia 26/05/2011 (QuINta-Feira)

	14 h às 18 horas
	Oficina/SEBRAE: COMO ELABORAR UMA PESQUISA DE MERCADO



	Local: Anfiteatro do IPTAN
	Ministrante: Antônio Augusto Abreu (Consultor do SEBRAE/MG)



	Número de vagas: 25


	Sendo o consumidor o principal agente numa economia de mercado, ele é também o orientador do que é preciso consumir, limitando-se as empresas a seguir apenas seus desejos e necessidades. Daí a importância da pesquisa de mercado para as atividades de marketing, e por isso, se constitui em insubstituível ferramenta. A pesquisa é um procedimento utilizado pelas empresas para investigar as preferências dos consumidores em relação a produtos, marcas, publicidade e serviços.


	19 h às 20:40 horas


	Palestra: ENCONTRO MENINAS IRADAS



	Local: Anfiteatro do IPTAN
	Palestrantes: Gregório Faganello Júnior (Consultor do Geração Futuro Banco de Investimentos S.A.)

	
	Você sabia que 97% das mulheres brasileiras não se consideram preparadas para a aposentadoria? Se você é uma delas venha, venha participar do Encontro Meninas Iradas para planejar o seu futuro com investimento programado. Está será mais mais uma oportunidade para você e suas amigas conquistarem a tão desejada independência financeira. Invista hoje pensando no amanhã. A palestra é baseada no livro “Meninas normais vão ao shopping meninas iradas vão à Bolsa”.


	21 h às 22:20 horas


	Mini-curso: ECONOMIA SOLIDÁRIA COMO ESTRATÉGIA DE DESENVOLVIMENTO DO PAÍS



	Local: Áudio Visual III


	Ministrante: Jânio Caetano de Abreu (Professor Adjunto do DECAC/ UFSJ)



	
	A palestra visa apresentar a economia solidária como um um modo diferente de produzir, vender, comprar e trocar o que é preciso para viver através de um comércio justo e solidário. Ela vem se apresentando, nos últimos anos, como uma inovadora alternativa de geração de trabalho e renda e uma resposta a favor da inclusão social. Compreende uma diversidade de práticas econômicas e sociais organizadas sob a forma de cooperativas, associações, clubes de troca e empresas autogestionárias.


Dia 28/05/2010 (SEXta-Feira)

	18 h às 19:00 horas
	Mini-curso: COMUNICAÇÃO E oratória NO ÂMBITO PROFISSIONAL



	Local: Anfiteatro do IPTAN
	Ministrante: Alex Mourão Terzi (Professor do IFET/ São João del Rei e Doutorando em Linguística e Língua Portuguesa pela PUC/MG)

	Número de vagas: 80
	A dificuldade de expressar-se bem em entrevistas de emprego, reuniões, debates ou palestras é comum para a maioria das pessoas. Esse mini-curso apresenta as técnicas necessárias para obter sucesso na comunicação pública. Alex Mourão ensina a fazer apresentações claras, atraentes e eficazes, tratando tanto dos movimentos corporais e da escolha das palavras quanto da superação do medo e da conquista da confiança do público ouvinte. Mini curso de grande sucesso na I SEMAD!!!


	19 h às 20:40 horas


	Palestra: ESTRATÉGIAS DE VENDAS



	Local: Anfiteatro do IPTAN
	Palestrantes: Denilton José da Silva (Diretor Comercial da Marluvas Calçados Profissionais) 

	
	Num tempo onde a informação corre via e-mail a 8.407 km/s e os produtos são praticamente padrões no sentido de qualidade e preço, a verdadeira diferença está na maneira de oferecer este produto. O cliente deve ser visto não apenas como um cliente alvo, mas como um elemento fundamental para a continuidade de qualquer produto. Com isso, a palestra visa demonstrar a importância para que um profissional de vendas não seja visto apenas como mais um vendedor, mas sim como um criador de oportunidades, um gerador de resultados positivos para as partes envolvidas na negociação.


	20:40 às 21 horas
	CERIMÔNIA DE ENCERRAMENTO


	21 h às 21:30 horas
	COFFE-BREAK E CONFRATERNIZAÇÃO DE ENCERRAMENTO


INSCRIÇÕES

	Data:
	9 a 20 de maio



	Local:
	Coordenação do curso de Administração



	Valor:
	R$ 10 todos os eventos, exceto as oficinas/ SEBRAE - 20 horas de Atividades Complementares

	
	R$ 10 cada oficina/SEBRAE com direito a um livro - 4 horas de Atividades Complementares


Divulgue sua empresa na II Semana de Administração do IPTAN!!!

A cada R$ 70 de patrocínio, ganhe 5 inscrições no evento

Os 200 primeiros a chegarem às palestras concorrerão a brindes!!!

Não Perca!! Visita Técnica à Coca Cola em 02 de junho!!!
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